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    Материалы для изучения



    
	  Трубы и фитинги для системы отопления
		 
	Системы отопления Rehau
		
	 
	Металлополимерные трубы и фитинги Valtec
		
	 
	Полипропилен Valtec
		
	 
	Резьбовые соединения и запорная арматура…
		
	 
	Регулирующая и балансировочная арматура…
		
	 
	Тепловые насосы
		
	 
	Инновации
		
	 
	Подробно о ТС Дельта Т
		


	
	 
	  Газовое оборудование
	
	 
	  Котлы для отопления и горячей воды
		 
	Как выбрать газовый котел двухконтурный
		
	 
	Газовый котел Protherm
		
	 
	Конденсационный газовый котел …
		
	 
	Газовый котел Saunier Duval
		
	 
	Котел электрический Protherm Dakon
		
	 
	Твердотопливный котел
		
	 
	Дизельный котел Protherm
		
	 
	Что такое одноконтурный котел
		


	
	 
	  Оборудование для котельных
		 
	Расширительные баки
		
	 
	Модульные котельные блочные
		
	 
	Газовые котельные
		
	 
	Очистка воды в котельных
		
	 
	Автоматика для котельных
		


	
	 
	  Насосы и насосные станции Grundfos
		 
	Насосы водоснабжения
		
	 
	Циркуляционные насосы отопления
		
	 
	Насосы для канализации (КНС)
		


	
	 
	  Теплые полы
		 
	Электрические теплые полы DEVI
		
	 
	Системы теплых полов Rehau
		
	 
	Теплые полы водяные
		
	 
	Как посчитать сколько стоит теплый пол
		


	
	 
	  Радиаторы отопления
		 
	Радиаторные клапана и терморегуляторы…
		
	 
	Электрические конвекторы
		
	 
	Алюминиевые радиаторы
		
	 
	Стальные радиаторы
		
	 
	Напольные и внутрипольные радиаторы и…
		


	
	 
	  Системы водоснабжения
		 
	Горячее водоснабжение
		
	 
	Проектирование и монтаж водоснабжения
		
	 
	Пластиковые емкости
		


	
	 
	  Водоотводы, душевые каналы, очистные
		 
	Системы линейного водоотвода
		
	 
	Душевые каналы
		


	
	 
	  Системы водоотведения и канализации
		 
	Канализационные трубы
		
	 
	Дренажные системы
		


	
	 
	  Солнечные коллекторы
	
	 
	  Комфорт для ванной комнаты
	
	 
	  Бойлеры
		 
	Электрические бойлеры
		
	 
	Бойлеры комбинированные
		
	 
	Бойлеры Proterm
		


	
	 
	  Сад, лес и огород
		 
	Мототехника Husqvarna для леса и сада
		
	 
	Садовая техника Gardena
		
	 
	Системы полива GARDENA
		


	
	 
	  Системы кондиционирования и вентиляции
		 
	Кондиционеры Vaillant
		
	 
	Как выбрать кондиционер
		
	 
	Кондиционеры Daikin Split Sky
		
	 
	Кондиционеры DAX  Aukia
		


	
	 
	  Оборудование бассейнов
	
	 
	  Строительные работы
		 
	Выбираем квартиру
		
	 
	Строим котедж
		
	 
	Гидроизоляция
		
	 
	Металлопластиковые окна Rehau
		


	
	 
	  Акция на котлы Protherm KOZ
	
	 
	  Приборы учета
		 
	Тепловые счетчики
		
	 
	Электрические счетчики
		
	 
	Газовые счетчики
		
	 
	Водяные счетчики
		


	
	 
	  Сервисная служба
		 
	Сервис и ремонт кондиционеров
		


	
	 
	  Клуб
	
	 
	  Вопросы  Ответы
	
	 
	  Аренда автовышки
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    Рубрики



    

    

    

    

    

    

    

    

    

    			Новости (60)
	Новости компании (21)




	Новости почтой (2)

	Описание товаров (32)

	Статьи (7)



 






		

    


		

    


          

        

        
			


			
	    

	    

	    

	    

	    

	    

	    

	    

	    

	    
	            
	            Самое главное

	                
	                    
	                     



Как ведет продажу «Продавец»:  

«В этих духах есть э-э-э… м-м-м… некоторые эфирные масла. Их легкий аромат не оставит Вашего мужчину равнодушным!»  

Многие люди,хотя бы раз в жизни задумывались о своем бизнесе.У одних это оставалось в мечтах у других наоборот все получалось.Продукты, всегда пользовались  спросом.Еще не так давно в конце лихие девяностые существовало множество Уличные мини рынков,различных палаток,ларьков,но время идет.Люди сделали для себя выводы.В удобных теплых магазинах гораздо удобней делать покупки.
 Стали переезжать под крышу, снимая,  площадь в торговых помещениях.И те и другие неплохо поднялись в то время.После застойного время 80х когда все было по талонам.И голодного,начала90х люди гребли все ,торговля шла у всех.В торговлю подолось пол страны,но не надо думать,что торговать ума ненадо.Некоторые пролители именно из за этого.Со временем народ насытился от многообразия предлагаемых товаров.И торговля немного спала.Многие просто свернули свой бизнес.И вот на смену всему этому пришли супермаркеты.Магазинов  прилавочного типа стало  меньше.
 



При всем при этом, практической информации на  сайтах мошенников по существу найти невозможно. Только стимулирующие к торговле тексты и видео.




6. Важность выбора
Долго выбираете, что надеть или что взять на обед? Не мучайте свой мозг - ему и так нужно много работать.




Т.е. влияние распродаж на прибыль еще больше, чем потерянная продажа. Как? Давайте скажем, что мы сделали в среднем 1 % скидки, потому что чаще всего, когда делаются распродажи, скидки не бывают одного уровня 1%. Они бывают 10, 20, 30,40%. Давайте скажем, что от всего объема продаж это только 1% скидки, поэтому наши продажи стали 9900$, минус закупочная цена 7000$. Маржа стала 2900. Операционные затраты остались те же самые. Прибыль 200$, скидка в среднем на 1% на 1/3 снизила нашу прибыль.





В каждом магазине и в центральном, и региональном складах, уровень запасов — буфер должен устанавливаться в соответствии с уровнем сервиса или наличия, который мы хотим обеспечить. К 100% наличию товара обычно не нужно стремиться, разве что в том случае, если это будет вам экономически выгодно или по маркетинговым целям. Читайте также: Как подключить к продажам «любовь и удовольствие от процесса» Когда восстановили уровень запаса, что нужно делать дальше? Избавиться от излишков и неликвидов и пополнять нехватку в соответствии с правилами, описанными выше. И тут очень важно эти вещи сделать с чувством, с толком, с расстановкой. Причина в том, что цель не просто восполнить нехватку товаров в магазинах, а в том, чтобы повысить прибыльность ваших денежных потоков.





	Вы также можете посетить наш 	


 




              Для торговых организаций и магазинов предоставляем специальные цены и бесплатное обучение продавцов-консультантов и менеджеров в Академии Δ°t. Предоставляем выставочные образцы и стенды. Помогаем в подборе и проектировании систем отопления и др. ДОСТАВКА!!!

 

 

 

	                    
	                

	                	            

			

	    

	

	
	
			


          

        

        
          
    

    

    

    

    

    

    

    

    

    
    

    

    Авторизация



    

    

    

    

    

    

    

    

    

    
	
   		Имя пользователя

		
	

	
		Пароль

		
	

	Запомнить меня

	
		
		
		
	




Забыли пароль?



Зарегистрироваться

		

    


		

    



    

    

    

    

    

    

    

    

    

    
    

    

    

    

    

    

    

    

    

    Декабрь 2014	Пн	Вт	Ср	Чт	Пт	Сб	Вс
	« Май	 	 
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    Найти по сайту
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				Результаты олимпиады Дельта-Т 2014
						
	
				Danfoss Road Show  2013
						
	
				Развернутая таблицов итогов Олимпиады Дельта-Т
						
	
				Состоялось перове заседание Клуба в 2013 году!
						
	
				Результаты Олимпиады Дельта Т 2013!
						
	
				Вниманию инсталляторов
						
	
				Вопросы по Олимпиаде Дельта Т  2013
						
	
				Семинар «Основы подбора и проектирования гелиосистем Vaillant»
						
	
				Бесплатный семинар от Дельта-Т и Danfoss
						
	
				Олимпиада Дельта Т  2013!
						
	
				Vaillant и Дельта Т открывают сезон подарков!
						
	
				Розыгрыш призов
						
	
				Уважаемые Инсталляторы!!!
						
	
				ВНИМАНИЕ!!!
						
	
				Внимание!!!!!
						
	
				2115
						
	
				Услуги!!!!!!!!
						
	
				4 съезд «Клуба инсталляторов»
						
	
				8 сентября состоится очередное мероприятие!
						
	
				Семинар по ТМ Данфосс и ТМ Деви 30.08.12
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